Sei il Titolare
di una
piccola
Impresa?

Ho da chiederti una cosa
Mi dici cosa ne pensi?

Solitamente non usi il marketing in modo professionale, ma lo usi in modo
basilare dicendo ad altri i tipo di lavoro che svolge; questo & marketing.

IL MARKETING
Fare marketing basandosi solo sul passaparola oggi non & piu sufficiente,
‘ma implementare questo importante settore per Iacquisizione di nuovi
Clienti senza_ottimizzare e semplificare le basi su cui andremo ad agire,
potrebbe essere sbagliato e controproducente.

DI COSA STO PARLANDO?

Le piccole Imprese crescono e Tu, Titolare, sei preso
dal lavoro e dalla risoluzione dei problemi quondlanl e
per questo tralasci le apparentemente piccole e
semplici azioni che permenerebbero il risparmi di

tempo, ma & come un “cane che si morde la coda” e..

Faccio TRE esempi di tre tipologie di aziende, anche se sistemi del
genere o similisono applicabili a tutte le Aziende che permettono di
risparmiare tempo, avere una organizzazione efficace ed efficiente, dare
un servizio in pit ai Clienti e dimostrarci UNICI

Esempio 1
Attivita dell'azienda: Produzione carpenteria metallica. Lavorazioni esterne.

nalisi
Mota disorganizzazione nella gestione degilavoro esterno s tutta la inea con
perte ditempo continue o deleeri

U causa & data dalfespansione non controllata delfAzienda che ha continuato a
gesire [a forza [av0ro n modo “approssimali”

La soluzione

Un software Web costruito su misura che gestisce tutti gl interventi, che
permette ad ogni Operai di avere sempre sotto controlo il lavoro da svolgere, la
possivilita di compilare buoni di lavoro oniine che aggiornano automaticamente il
programma Web ed il gestionale.

Vantaggi ricevuti

Risparmio dei 4/5 ore al giomo da parte di operatori ed amministrazione
Annullamento degi error i sono ridotti del 100%

AUTOMATIZZANDO i processi s ha risparmio ditempo e quindidi denaro, s
offre un servizio migliore, & possibile integrare piui Clienti e gestirli ottimamente.

Una Azienda che non attua questi basilari cambiament, butta via danaro ogni
giorno

Esempio 2

Attivita dellazienda: Produzione paste dolci per colazione

Analisi
La situazione rispecchia quelia precedente, ma in questo caso il problema era
relativo alla gestione degli ordini, della produzione e distribuzione.

La causa & spesso la medesima, ovvero la veloce espansione del lavoro ed il
non adeguamento di tutte le altre ativita correlate

La soluzione

Una WebApp scaricabile da Google Play dove i Clienti potranno fare gii ordini con
un sistema semplficalo, agglomano alftante ed automaticamen i
programma Web ed il gestionale. Inoltre viene stampato Fordine per |

produzions ed 1 singol Gocumentidi irasporto per 1 proparazions per | rasporto
e la consegna.

Vantaggi ricevuti

Risparmio dei 4/5 ore al giomo da parte di operatori ed amministrazione
Annuillamento degii errori si sono ridotti del 100%

AUTOMATIZZANDO i processi si ha risparmio di tempo e quindi di denaro, si
offre un servizio migliore, & possibile integrare piu Clienti e gestirli ottimamente.

Una Azienda che non attua questi basilari cambiamenti, butta via danaro ogni
giorno
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Esempio 3 @

Attivita dellazienda: Riparazione elettrodomestici

Causa - La soluzione - Vantaggi ricevuti

Del tutti simili allesempio 1 ma con una differenza sostanziale.

In questo caso , visitando tent finali nelle abitazioni e quindi condomini, &
possibile fare una operazione di marketing a bassissimo costo ed altissimo
rendimento; foperazione sara offline con una volantinaggio molto particolare ad
altissima resa del quale, come capirai, non scendo in dettagli. Solo questa
operazione pmdurra un aumento di fatturato del 30% ogni anno!l!

AUTOMATIZZANDO i processi si ha risparmio di tempo e quindi di denaro, si
offre un servizio migliore, & possibile integrare piu Clienti e gestirli ottimamente.

Una Azienda che non attua questi basilari cambiamenti, butta via danaro ogni
giorno

- Aumentare Clienti, fatturato e vendite senza una SISTEMA &
pericoloso.

- Preparare delle procedure da seguirle, semplifica e velocizza ogni
operazione, dando ai Clienti un sevizio migliore risparmiando tempo
e

- Oggi dobbiamo utilizzare | metodi di OGGI. Se vivi come negli anni
80 “perché si & sempre fatto cosi”, stai camminando sulla lama di un
rasoio.

Se hai una Azienda i devi comportare come titolare. Se non lo fai
ma vivi sugli allori, soccombi, & inevitabile

Ah dimenticavo, due cose:

- Dare la colpa la crisi al mercato che & cambiato, ai Clienti, ai

dlpenden(\ alle Banche, insomma a tutti, non risolve i Tuoi problemi.
perare che arrivi il * colpo di fortuna’ & una idea molto fantasiosa

ma non adatta alla gestione di una Azienda.

Attivita dell’azienda: Riparazione elettrodomestici

Causa - La soluzione - Vantaggi ricevuti

Del tutti simil alfesempio 1 ma con una differenza sostanziale.

in questo caso , visitando utenti finali nele abitazioni e quindi condomini, &
possibie fare una operazione di marketing a bassissimo costo ed altissimo
rendimento; foperazione sara offiine con una volantinagio molto particolare ad
altissima resa del quale, come capirai, non scendo in detagl. Solo quest
operazione produrra n aumento di fatturato del 30% ogni anno! !

AUTOMATIZZANDO i processi si ha risparmio di tempo e quind di denaro, si
offre un servizio migliore, & possibile integrare piis Clienti e gestirli ottimamente.

Una Azienda che non attua questi basilari cambiamenti, butta via danaro ogni
o
La risposta & semplice:

Vendere un prodotto che si conosce é facile, ma
interagire a 360° con una Azienda di cui non
sappiamo niente & possibile solo se hai vissuto in
prima persona queste realta e la conosci bene.
Vuoi saperne di piu? Sard felice di individuare una Soluzione per Te
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